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Praambel

Akademische Spin-off-Griindungen sind heute wesentlicher Bestandteil eines effektiven
Wissens- und Technologietransfers zwischen Wissenschaft und Wirtschaft. Eine zentrale Kraft
in der dsterreichischen Forderungslandschaft im Bereich der innovativen Grindungen aus
dem akademischen Umfeld stellt seit 2001 das Programm Academia plus Business (AplusB)

dar.

Das AplusB-Programm fokussiert auf innovative, in der Regel technologieorientierte,
komplexe, in der Betreuung Uber einen langeren Zeitraum aufwendige Griindungsvorhaben,
die in Hinblick auf strukturellen Wandel und Wachstum volkswirtschaftlich von Bedeutung sind.
Weder wissenschaftliche Einrichtungen noch private Inkubatoren kénnen dieses von der
Frihphase der Grindungen an mit hohem Entwicklungs- und Betreuungsaufwand verbundene
Segment hinreichend bedienen. Das Leistungsangebot der AplusB Inkubatoren ist auf die
regionalen Anforderungen und Strukturen (Wissenschaft, Wirtschaft, Férderungseinrichtungen

und die Start-up-Szene) abgestimmt.

Das AplusB-Programm hat seit seinem Bestehen wesentlich zur Bewusstseinsbildung bei
Akademikerlnnen und wissenschaftlichen Einrichtungen sowie zur Anregung von Grindungen
aus dem akademischen Umfeld beigetragen. Der Bekanntheitsgrad hat sich durch die
Beteiligung an Wettbewerben stark erhoht, auch international gewann das Programm an
Aufmerksamekeit. Vor dem Hintergrund des gezeichneten Bildes erscheint die Weiterfihrung
des Programms aus heutiger Perspektive als sinnvoll und notwendig. (Quelle: AplusB

Programmevaluierung, Joanneum Research, 2015)

Ein aktives und dynamisches Griindungs-, Wachstums- und Innovationsgeschehen ist ein

wichtiges und pragendes Element fir jeden Wirtschaftsstandort.

Das Bundesministerium fir Verkehr, Innovation und Technologie wird sich bei der
Weiterfuhrung des AplusB-Programms aus der Férderung der Gesamtkosten eines Inkubators
(= Innovationsmittler) zurlickziehen und seine Forderung auf die von diesen Inkubatorn zur
Verfligung gestellte Unterstitzung von FTI-Griindungen mit hohem Wachstumspotential bzw.

hoher Wachstumsneigung fokussieren.

Eckpfeiler der weiter entwickelten Férderungsaktion - unter der Bezeichnung AplusB Scale-up
- sind das nach wie vor vorhandene Marktversagen in der Frihphase von FTI Grindungen

und die fehlende Wachstumsorientierung dieser Griindungen.

Wachstumsorientierte junge Unternehmen sind von einer starken Entwicklungsdynamik

gekennzeichnet, durch die neue anspruchsvolle Arbeitsplatze, neue Produkte, Verfahren und
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Dienstleistungen entstehen. Diese oft sehr forschungsintensiven Unternehmungen werden
meist auf Grundlage eines Forschungsergebnisses gegrindet und aufgebaut, jedoch fehlt es
meistens am notwendigen wirtschaftlichen Know-how bzw. an der fur den Betrieb eines
derartigen Unternehmens notwendigen Erfahrung. Die Folge sind Entwicklungsprobleme und
betrachtliche Erfolgsunsicherheiten. Weitere Hemmnisse fir die Entwicklung sind
Schwierigkeiten bei Marktzugang und Internationalisierung. FTl-orientierte Unternehmen
mussen ihre neuen Produkte und Leistungen auf neuen Markten platzieren, diese rasch
durchdringen und wachsen. Um dies mit ihren oft sehr spezifischen Technologieprodukten zu
erreichen, ist eine grof3e internationale Reichweite notwendig, die spezielles Know-how und
erstklassige Kontakte erfordert. Dartiber hinaus ist seit 2007 das Angebot von Risikokapital in
Osterreich drastisch zurlickgegangen. 2014 machten die Investitionen immer noch nicht mehr
als knapp 32 % der Risikokapitalinvestitionen von 2007 aus (EVCA Yearbook 2015). Erst 2015
waren Anzeichen eines Aufschwungs bemerkbar. In den kommenden Jahren wird sich zeigen,
ob dieser Trend anhalt. Bis dahin bleiben technologisch anspruchsvolle Wachstumsprojekte
nur sehr schwer zu finanzieren auch wenn 6ffentliche Initiativen auf der regionalen (z.B. ST,
NO, O0) und der Bundesebene (FFG, aws) mit entsprechenden UnterstiitzungsmalRnahmen
die Situation erleichtern und dabei zum Teil durch europaische Initiativen unterstiitzt werden

(z.B. aws Business Angel Fonds).

Um die oben genannten Entwicklungshemmnisse frihzeitig zu neutralisieren und
bestmogliche Startvoraussetzungen zu schaffen, sind Mallnahmen wie direkte finanzielle
Forderung und indirekte Férderung durch die Einbeziehung und Nutzung von Einrichtungen
fur Forschung und Wissensverbreitung (z.B. Forschungs-, Technologietransfereinrichtungen,
Inkubator) erforderlich. Diese Themen sollen durch die Weiterentwicklung des AplusB-

Programms in Richtung AplusB Scale-up adressiert werden.

Die Bereitstellung von FTI-Férderungsmitteln in dieser friihen Phase bringt die
unternehmerischen Aktivitdten in Gang und flihrt zu einer grélReren Reichweite, zu einer
schnelleren Umsetzung und zu einer héheren Qualitat der Projekte und hat somit eine hohe
Additionalitat. Diese Anreizwirkung ist entscheidend dafir, dass ein Projekt Gberhaupt in
Angriff genommen werden kann und nicht schon ins Stocken kommt, bevor es gestartet wurde.
Bietet man zusatzlich zur monetaren Férderung innovationsunterstitzende Dienstleistungen
mit komplementarem Know-how sowie den Anschluss an relevante nationale und
internationale Netzwerke in einer sehr friihen Phase an, erhoht dies die Chancen auf eine
erfolgreiche Entwicklung der jungen Unternehmen und in der Folge auch die

Wahrscheinlichkeit, dass diese durch zusatzliche private Investitionen weiter gehebelt werden.

Die im vorliegenden Programmdokument von AplusB Scale-up vorgesehene

Forderungsstrategie setzt schon vor der Unternehmensgriindung an und moéchte die
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Entwicklung von jungen FTI- und wachstumsorientierten Unternehmen in ihren ersten
Entwicklungszyklen durch neue Forderungsinstrumente, aber auch durch Nutzung

bestehender Forderungen gezielt unterstutzen.

Um die in Punkt 1 genannten Ziele zu erreichen, ist die Einbeziehung von Innovationsmittlern
erforderlich. Diese Innovationsmittler fungieren als Inkubatoren mit dem Fokus auf FTI-
basierte Grindungen mit hohem Wachstumspotential im akademischen Umfeld. Sie
mobilisieren potentielle Grinderlnnen und begleiten die Grindungsprozesse durch

Qualifizierung und konkrete Unterstitzung.

Potentielle Griinderinnen werden indirekt Gber den Inkubator auf Basis ihrer Ap/usB Scale-up
relevanten FTI-Grindungsvorhaben individuell geférdert. Die direkt zurechenbaren und

bezogenen Leistungen flr die Grinderinnen unterliegen der De-minimis Regelung:

e Infrastruktur
e Beratungsleistungen
e Mentoring und

¢ finanzielle Unterstutzung (Details siehe Punkt 6 Forderbare Kosten).
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1

Ziele

Ziel des Foérderungsprogramms AplusB Scale-up ist es,

1.

3.

das Potential fir die Grindung von FTI- und wachstumsorientierten
Frihphasenunternehmen zu erweitern und dieses mit Hilfe der Foérderung
auszuschopfen,
den ausgewahlten  Férderungsnehmerinnen zu  helfen, wahrend der
Forderungsperiode ihre Wachstumsmaoglichkeiten zu realisieren, auch am
internationalen Markt,
die Chancen zu erh6hen, dass diese Unternehmen auch NACH der Férderung am
Standort Osterreich
a. als selbststandige Unternehmen eine weiterhin gute wirtschaftliche
Performance verzeichnen oder
b. private Investorinnen an Bord haben, welche die Unternehmensentwicklung
forcieren oder
c. als Teil eines anderen Unternehmens fortgefiihrt werden, und somit die durch

die Férderung erméglichte Wertschdpfung weiterhin in Osterreich bleibt.

Erlauterungen zu in den Zielen 1-3 genannten Begriffen:

,»FTl- und wachstumsorientierte Frithphasenunternehmen®: Unternehmen,

A

die eine Niederlassung in Osterreich haben,

deren Grindung nicht langer als funf Jahre zurtickliegt,

die der europaischen KMU-Definition entsprechen,

die der oOsterreichischen Definition von FTI-Unternehmen entsprechen, wie sie im
,GEM Bericht zur Lage des Unternehmertums in Osterreich 2014 ndher beschrieben
ist (vgl. S. 31),

die zumindest Uber einen dreijahrigen Zeitraum, im Vergleich zu einer geeigneten
Kontrollgruppe, ein Uberdurchschnittliches jahrliches Wachstum der Zahl ihrer
unselbststandig Beschaftigten realisieren. Kann eine Kontrollgruppe, die seridésen
wissenschaftlichen Standards entspricht, nicht gefunden werden, missen die
Unternehmen die Definition der Statistik Austria flr schnellwachsende Unternehmen
erfullen.

,Potential an FTI- und wachstumsorientierten Unternehmen*:

Alle Personen,
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e die als Wissenschaftlerinnen aus Universitdten, Fachhochschulen und
Forschungseinrichtungen  tatig sind, Akademikerlnnen mit  mehrjahriger
Berufserfahrung, Personen, die in technologieorientierten Unternehmen ein groflRes

Netzwerk in der Kundengruppe des Griindungsunternehmens aufbauen konnten, und

o die das ndtige Profil aufweisen, z.B. die auf Basis ihrer Ausbildung und/oder ihrer
beruflichen Erfahrung und/oder ihres bisherigen Werdegangs in den Bereichen FTI
oder Unternehmensgrindung prinzipiell dazu in der Lage sind, alleine oder im Team
ein FTI- und wachstumsorientiertes Unternehmen zu griinden und wirtschaftlich zu

entwickeln.

,Private Investorinnen an Bord haben*:

o Entweder natirliche Personen (z.B. Business Angels) mit einer eindeutigen
Performance-Orientierung oder
¢ Investitionsvehikel (z.B. VCs), die dem Grundsatz des marktwirtschaftlich handelnden

Kapitalgebers entsprechen (vgl. Mitteilung der Kommission 2014/C 19/04),
sind am Unternehmen beteiligt.

.... als Teil eines anderen Unternehmens fortgeflihrt werden, und somit die durch die

Férderung ermdglichte Wertschépfung weiterhin in Osterreich bleibt “:

e Das gefoérderte Unternehmen wurde von einem anderen Unternehmen gekauft oder in

dieses eingebracht.

2 Indikatoren

In der nachfolgenden Tabelle sind die Teilziele aus Kapitel 1 “Ziele* einzeln aufgeschlisselt.
Ihnen sind einerseits Indikatoren, welche die Zielverfolgung messen, und andererseits
definierte Zielwerte, die zu erreichen sind, zugeordnet. Wenn Zielwerte erst bei der
Ausgestaltung des Instruments durch einzelne MalRnahmen sinnvoll festgelegt werden

kénnen, ist das in der Tabelle gesondert angefihrt.
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Tabelle 1: Indikatoren

Indikatoren fiir geforderte Organisationen (Inkubator):

Ziele

Indikatoren

Zielwert

Potential fir Grindungen von
FTI- und wachstumsorientierten
Unternehmen erweitern -
Zielgruppenansprache

und das Potential fir
Grindungen ausschdpfen

Interessentinnen durch
Veranstaltungen Ideen-/Poster-
/Businessplanwettbewerbe und
Akzelerator-Programme
gewinnen, insbesondere auch
aus neu adressierten
Zielgruppen

Zahl an Personen oder Teams,
welche einen Antrag einreichen
und welche die Forderungs-
voraussetzungen bezuglich
Ausbildung, beruflicher
Erfahrung und bisherigem
Werdegang erfiillen

Zahl an Griindungen, die
aufgrund der

Unterstutzungsleistungen
zustande gekommen sind

Durchschnittlich 10
zielgruppenspezifische
Veranstaltungen im Jahr in
Osterreich, gemessen uber
den Férderungszeitraum von 5
Jahren

Durchschnittlich 25
Erstantrage pro Jahr/Inkubator,
gemessen Uber den
Foérderungszeitraum von 5
Jahren

Durchschnittlich 5 Griindungen
von FTI- und
wachstumsorientierten
Unternehmen pro Jahr,
gemessen uber den
Foérderungszeitraum von 5
Jahren

Indikatoren fiir FTI-Griindun

gsprojekte:

Ziele

Indikatoren

Zielwert

Wachstumsmoglichkeiten von
Begunstigten/Forderungs-
nehmerlnnen realisieren
(Frihphase)

Fur Begunstigte/Férderungs-
nehmerinnen, die zum
Zeitpunkt der
Unterstitzung/Férderung keine
FTI- und
wachstumsorientierten
Unternehmen sind:

o Anteil der Férderungs-
nehmerlnnen, die im Zuge
der Forderung den Zielwert
erreichen und im
Beobachtungszeitraum nicht
mehr unterschreiten

40%ige Steigerung der Zahl
der unselbststandig
Beschaftigten Uber einen
Zeitraum von zumindest drei
Jahren, im Vergleich zum
Ausgangsniveau bei
Griindung. Die ersten beiden
unselbststandig Beschaftigten
werden als 100% Steigerung
gewertet.
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Wachstumsmaoglichkeiten von
Begunstigten/Forderungs-
nehmerlnnen realisieren

Fir Begunstigte/Foérderungs-
nehmerlnnen, die zum
Zeitpunkt der Foérderung bereits

FTI-und
wachstumsorientierte
Unternehmen sind:

e Anteil geférderter Unter-
nehmen, die im Zuge der
Forderung weiterhin FTI-
und wachstumsorientierte
Unternehmen bleiben, nach
einer Anlaufperiode von
zwei Jahren den Zielwert
erreichen und im
Beobachtungszeitraum nicht
mehr unterschreiten

Steigerung der Zahl der
unselbststandig Beschaftigten
Uber einen Zeitraum von
zumindest drei Jahren, im
Vergleich zum
Ausgangsniveau bei Beginn
der Forderung.

Indikatoren fiir FTI-Griindun

gsprojekte:

Ziele

Indikatoren

Zielwert

Chancen erhohen, dass die im
Zuge der Forderung
entstandenen Unternehmen
auch NACH der Forderung am
Standort Osterreich ...

Die Zielwerte von zumindest
einem der nachfolgenden
Indikatoren werden erreicht.

¢ eine gute wirtschaftliche
Performance als weiterhin

selbststéandige Unternehmen

verzeichnen

durchschnittliches jahrliches
Wachstum der unselbststandig
Beschaftigten Uber die ersten
funf Jahre nach Grindung
(mindestens drei Jahre nach
Auslaufen der Férderung)

e private Investorlnnen an
Bord haben, welche die
Unternehmensentwicklung
forcieren

Zahl der geforderten
Unternehmen, an denen sich
innerhalb der ersten flnf Jahre
nach Auslaufen der Férderung
private Investorinnen beteiligt
haben

e als Teil eines anderen
Unternehmens fortgefihrt
werden, und somit die durch
die Forderung ermdglichte
Wertschopfung weiterhin in
Osterreich bleibt

Zahl der geforderten
Unternehmen, die im Zeitraum
von funf Jahren nach
Auslaufen der Férderung nicht
mehr existieren, weil sie von
anderen Unternehmen mit Sitz
in Osterreich gekauft oder in
diese eingebracht wurden
und/oder an Unternehmen
verkauft bzw. eingebracht
wurden, die Uber eine enge
wirtschaftliche Verflechtung mit
Osterreichischen Unternehmen
verfigen (gemessen am
Umsatz)

Der Zielwert liegt im
Durchschnitt iber dem einer
geeigneten Kontrollgruppe.

Falls keine Kontrollgruppe, die
seridosen wissenschaftlichen
Standards entspricht,
gefunden werden kann, muss
der Zielwert zumindest die
Definition der Statistik Austria
fir schnellwachsende
Unternehmen erflllen.

Die Modalitaten hinsichtlich
Auswahl der Kontrollgruppe
und der Durchfiihrung der
Datenerhebung werden in
enger Abstimmung mit dem
Auftraggeber definiert. Mit der
Durchfuihrung wird ein
geeigneter Dienstleister
beauftragt.
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3  Abgrenzung und Synergien zu bereits bestehenden
Programmen

Der Schwerpunkt des vorliegenden AplusB Scale-up Programms ist die verstarkte Férderung
und Unterstitzung in der Vorgrindungsphase und Frihphase von FTI-Grindungen aus dem
akademischen Bereich/Umfeld. AplusB Scale-up setzt bereits in sehr friihen Phasen mit seiner
Betreuung von Grindungsvorhaben an und zielt auf eine direkte Unterstitzung des
Managements der FTI-Grindungen ab, mit einem sehr hohen Unterstutzungsanteil (Know-
how und Netzwerk) und nur einem geringen finanziellen Foérderungsanteil. Fur diese Phase
des Innovationszyklus stehen in der aws etablierte und erfolgreich evaluierte Instrumente zur

Verfligung um einen raschen Markterfolg zu unterstiitzen und private Mittel zu mobilisieren.

Daher ist es der o6ffentlichen Hand ein groes Anliegen, den Aufbau redundanter Expertise
und Strukturen an den Inkubatoren selbst zu vermeiden um Fdrderungsinstrumente entlang
der Wertschopfkette effizient im Sinne der sparsamen Verwendung offentlicher Mittel

einsetzen zu konnen.

Synergien und Abgrenzung zu den Programmen der aws
aws Preseed und aws Seedfinancing

Das Konzept der konsequenten Foérderung im Frihphasenbereich junger innovativer
Unternehmen durch ein zweistufiges Foérderungskonzept (PreSeed, Seed) wurde als Good

practice in Evaluierungen (IHS 2014) positiv gewertet.

Auch zeichnet sich aws-SEED-Financing als eines der wenigen Férderungsprogramme durch
eine vollstdndige Rulckfihrung der eingesetzten Offentlichen Mittel im Fall eines
Projekterfolges aus. Gerade im Fall einer budgetdren Konsolidierung erweist sich dieses

Instrument als héchst effektiv und wirkungsorientiert.

Die hohe volkswirtschaftliche Bedeutung von aws-SEED zeichnet sich auch durch die starke

Hebelwirkung hinsichtlich privater Finanzierungsmittel aus.

Fir die Gewahrung einer aws-Preseed oder einer aws-Seedfinancing Forderung ist die
Voraussetzung ein hochinnovatives F&E-Vorhaben mit hohem technischem Risiko, und
Uberdurchschnittlichen Wachstumschancen im internationalen Marktumfeld. Die Auszahlung
der Férderungen erfolgt ausschliefdlich meilensteinbasiert nach projektspezifisch definierten

Zielsetzungen.
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Die Beratungsleistungen erfolgen ausschlieBlich im Top Down Ansatz zu

erfolgsentscheidenden hochtechnologischen sowie wirtschaftlichen Fragestellungen.

Durch die Inkubation und Bottom up Beratung (frihphasenspezifische Grindungsberatung)
an den Inkubatoren im AplusB Scale-up Programm kdnnen innovative Start-Ups wichtige
Impulse flr weitere Skalierungsschritte erhalten. An den Inkubatoren selbst werden nur
geringe Finanzierungsleistungen im Verhaltnis zum Gesamtaufwand wahrend der
Wachstumsphase angeboten. Die komplementaren Finanzierungs- und Beratungsleistungen

werden u.a. durch die Agenturen des Bundes abgedeckt.
Konnektor

Die aws plant mit dem Forderungsinstrument Konnektor eine kooperationsfordernde
MafRnahme fir junge Unternehmen einzuflihren. In dieser wird die wichtige Markteinfihrung
mithilfe von Industriepartnern unterstiitzt. Das Instrument bietet finanzielle Unterstitzung auf

Zuschussbasis.
Patentservice

Die aws bietet Unternehmen seit vielen Jahren kompetente Beratung hinsichtlich einer
umfassenden I[P Schutzstrategie an, unterstitzt die Identifikation von potentiellen
Lizenzpartnern, Gbernimmt bei Bedarf die Lizenzgestaltung und kann die Internationalisierung

von Osterreichischen Patenten monetar und juristisch unterstutzen.

Hier werden durch definierte Schnittstellen die Beratungsaktivitaten der Inkubatoren und der
aws aufeinander abgestimmt, so dass Uberschneidungen im Beratungsangebot vermieden
werden, und eine durchgehende Unterstitzung bei Schutzrechtsfragen und der Verwertung

vorhandener Patente sichergestellt wird.
Double Equity

Dieses Instrument ermoglicht es jungen Unternehmen die Wirkung von Zuflissen von
eigenkapitalahnlichen Mitteln zu verstarken. Die aws Ubernimmt eine 80% Besicherung eines
Kredites in der Hohe des Investments. So kann die Liquiditatssituation von jungen
Unternehmen verbessert und die Wirkung von privaten Frihphaseninvestments verstarkt
werden. Durch die mit den Inkubatoren abgestimmten BegleitmalRnahmen kénnen bestehende
Matching Plattformen fir Investoren und Unternehmen mit bestmdéglicher Synergie genutzt

werden.
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Wissens- und Technologietransferzentren (WTZ)

Die WTZ verstehen sich als Plattform und Drehscheibe, um Forschungsergebnisse, neue
Erkenntnisse, Technologien, Erfindungen und Know-how nicht nur innerhalb der Universitaten
optimal zusammenzufihren, sondern diese auch der Wirtschaft, der Gesellschaft und der
Politik zuganglich zu machen. Besonderes Augenmerk wird auf die Ausschoépfung sowie
Erweiterung von Verwertungspotentialen insbesondere von universitaren Erfindungen und auf
die Vermittlung von Wissen in Form von Lehr- und Weiterbildungsveranstaltungen gelegt.
(Quellen: Homepage WTZ Ost, Sud, West)

Da an den WTZs keine Inkubation erfolgt, besteht nicht die Gefahr einer Redundanz, allerdings

hat im Bereich der Beratungsleistung intensive Abstimmung mit den Zentren zu erfolgen.
aws ,Jump Start*

~JumpsStart‘: Die Pilot-Férderungsinitiative ,JumpStart* des BMWFW soll insbesondere die
Inkubationsangebote jener ausgewahlten Inkubatoren unterstitzen, die - auch auRerhalb des
akademischen Bereiches - damit zum schnelleren und qualitativ héherwertigen Heranreifen
von Start-ups beitragen und die nicht bereits von bestehenden Foérderungsprogrammen auf

Bundesebene erfasst sind. (Quelle: Sonderrichtlinie ,JumpStart®)

Daher ist dieses Programm ergéanzend zu den Angeboten der durch AplusB Scale-up

geforderten Inkubationsprojekte zu sehen.

Abgrenzung und Synergien von ,,AplusB Scale-up“ zu den Start-Up Initiativen der

»,Basisprogramme“ der FFG.

Fir die Start-up Forderung der Basisprogramme (BP) ist die Voraussetzung ein
hochinnovatives F&E-Vorhaben mit hohem technischem Risiko. Als Start-ups werden junge
Unternehmen definiert, die sich in Griindung befinden bzw. deren Griindung max. 5 Jahre

zurtckliegt.

Im Gegensatz zu AplusB Scale-up stellen die oben genannten Angebote der FFG nur eine
rein monetare Forderung dar, zudem kénnen ausschlieBlich direkt zurechenbare F&E-Kosten
gefoérdert werden. Diese Instrumente kdnnen somit ergdnzend durch die im Rahmen von

AplusB Scale-up unterstitzten FTI-Grliindungsprojekte genutzt werden.

Des Weiteren stellt auch die Markt.Start Forderung eine Ergdnzung zum Instrument
Inkubationsprojekte im Rahmen des AplusB Scale-up Programms dar, da durch die

Markt.Start Férderung die Verwertung und der weiterflihrende Unternehmensaufbau in Bezug
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auf Produktionsaufbau, Vertrieb und Marketing unterstitzt werden. Diese Férderung kann vor

allem fur Alumni aus dem Programm AplusB Scale-up eine wertvolle Erganzung darstellen.

Synergien von ,,AplusB Scale-up“ zu den Research Studios Austria (RSA)

AplusB Scale-up setzt bereits in sehr frihen Phasen mit seiner Betreuung von
Grundungsvorhaben an. Im Gegensatz dazu fokussieren Research Studios Austria auf die
Forderung von Anwendungsforschung und stark anwendungsorientierter akademischer
Forschung mit dem Ziel, aktuelle Grundlagenerkenntnisse rasch einer wirtschaftlichen
Verwertung zuzufuhren. Die Verwertung der Projektergebnisse wird nicht geférdert und hat
entsprechend den Vorgaben des Instruments zusatzlich zur geférderten FTE-Tatigkeit zu

erfolgen.

Synergien zwischen den Instrumenten ergeben sich dadurch, dass Grindungen, die aus RSA
hervorgehen, von den Inkubatoren, die AplusB Scale-up Férderung erhalten, unterstitzt

werden konnen.

Im Rahmen der Task-Force-Arbeitsgruppe ,Wissenstransfer und Grindungen® erfolgt ein
regelmafiger Informationsaustausch aller in diesem Bereich relevanten Ministerien und

Forderungsagenturen.

4  Forderungsinstrumente

Die standardisierten Férderungsinstrumente der aws sind hinsichtlich Laufzeit der Vorhaben,
Hohe der Forderung, Finanzierungsart, Férderungsquoten in % der Projektkosten, einreich-
berechtigter Férderungswerberlnnen, Einreichmdglichkeit, Auswahlverfahren etc. definiert und

online verfuigbar unter www.awsg.at

Die Forderung erfolgt im Rahmen eines Zuschusses durch die aws. Die Einbindung in die
Forderlandschaft der aws mit ideal auf diese Unternehmen abgestimmten weiterfuhrenden
Foérderungsinstrumenten sichert zusatzlich eine verstarkte Wirkung dieser MalRnahmen.
Foérderungsinstrumente wie z.B. PreSeed, Seedfinancing, Patentservice und zukunftige

kooperationsférdernde MaRnahmen erganzen das AplusB Scale-up Paket ideal.

Die naheren Details zur Umsetzung der Ziele dieser Instrumente werden in den einzelnen

Programmdokumenten und Leitfaden festgelegt.
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5 Begleitmanahmen

Im Zuge der Programmabwicklung durch die aws konnen Begleitmalnahmen vom
Programmmanagement selbst durchgefiihrt oder an externe Anbieter vergeben werden. Dies

erfolgt in Abstimmung mit dem Auftraggeber.

6 Forderbare Kosten

Grundsatzlich kénnen nur projektbezogene férderbare Kosten gemaf Instrumentenleitfaden

anerkannt werden.

Grundsatzlich férderbare Kosten im Rahmen des AplusB Scale-up Programms sind:
Forderbare Kosten, die zur Zielerreichung aufgewendet werden miissen:

e Stimulierungs- und Vernetzungsmafinahmen (auch im internationalen Bereich)
e Veranstaltungs- und Trainingskosten

o Allgemeine Beratungsleistungen

Forderbare, De-minimis-pflichtige Kosten', sofern sie direkt einem Grindungsprojekt

zuzurechnen sind (Personalleistungen, Infrastruktur):

¢ Infrastrukturleistungen

o direkte Beratungsleistungen

e Mentoring

o Darlehen: Es besteht die Mdglichkeit flr die geférderten Inkubator aus dem
Forderungsbetrag (Zuschuss) auch Darlehen bis jeweils maximal 25.000,-- € an
Grinderlnnen (personenbezogen) zu vergeben. Dabei werden die Regelungen fiir die
Vergabe und Rickfliihrung der Darlehen und die Umwandlung der Darlehen in einen

nichtriickzahlbaren Zuschuss im Dokument ,AplusB Darlehensbedingungen’

ausgefuhrt.

Finanzierungsstruktur der Inkubatoren

'Der De-minimis Beihilfen-Hochstbetrag flir ein Unternehmen liegt bei max. 200 000 EUR in einem Zeitraum von
drei Jahren, wobei die direkt zurechenbaren Kosten fiir ein Griindungsprojekt in Ap/lusB Scale-up weit unter
diesem Hoéchstbetrag liegen werden.
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Im Rahmen des AplusB Scale-up Programms muss bei Antragstellung die geplante
Ausfinanzierung des Projektes durch den Inkubator dargestellt werden. Des Weiteren ist
darzustellen, dass es zu keiner Doppelférderung bzw. Doppelfinanzierung des

Férderungsnehmers/der Férderungsnehmerin kommt.

Innovationsmittler (Inkubator)
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nicht wirtschaftliche Tatigkeit

Die angefihrten Optionen kénnen beliebig parallel kombiniert werden. Ist wirtschaftliche

Tatigkeit geplant, muss eine genaue Trennungsrechnung geflihrt werden.

Die Inkubatoren haben die eigenstandig die Ausfinanzierung der Basiskosten und des

Eigenanteils sicherzustellen.

Fir die Beteiligung der Gebietskorperschaften zur Férderung des Eigenanteils sind
zwei Optionen moéglich, entweder das Land/die Gemeinde schliel3t sich der Bundesforderung
an (Erlass gleichlautender Richtlinien, Prifung durch die aws) oder das Land/die Gemeinde

fordert selbststéandig (eigene Richtlinien, eigener Rechnungskreis).

Fir die Basisfinanzierung, Eigenanteil, Sponsoring etc. durch Land/Stadt/Sonstige liegt die

Kontrollverpflichtung beim Finanzier.

7 Verfahren

Foérderungsansuchen kénnen im Rahmen eines zeitlich begrenzten Antragsverfahrens im

kompetitiven Wettbewerb eingereicht werden.

Im Instrumentenleitfaden sind das Bewertungsverfahren und die Bewertungs- bzw.

Entscheidungskriterien festgelegt.
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8 Laufzeit des Programmdokuments

Das Programmdokument beginnt mit 01.11.2016 und hat eine Laufzeit bis 31.12.2020. Es
behalt seine Glltigkeit fur alle auf Basis des Programmdokuments bis 31.12.2020 bewilligten

Fdérderungen bis zum Ende der jeweiligen Projektlaufzeit.

Forderungszeitraum: 5 Jahre bis Ende 2022.

9 Geschlechtsdifferenzierte Erhebung
personenbezogener Daten

Auf Basis der geférderten Vorhaben sind personenbezogene Daten geschlechtsdifferenziert
zu erheben, das heildt es ist insbesondere das Geschlecht der wirtschaftlichen und
technischen Ansprechpersonen sowie der Projektleitung sowohl der inkubierten Unternehmen

als auch der an den Inkubatoren selbst Beschéaftigten statistisch zu erfassen.

Die Ansprechpersonen-Statistik gewahrt einen Eindruck, wie sich die Geschlechterverteilung
beziiglich vergleichbarer Rollen in einzelnen Programmen bzw. im Uberblick gestaltet.

Erweiterungen der erfassten und am Projekt beteiligten Personen sind wiinschenswert.

Im Rahmen der Uber die aws abgewickelten Programme erfolgt dies standardmafig.

10 Evaluierung

Auf Ebene der Programmevaluierung von AplusB Scale-up sind grundsatzlich die Konzeption,
der Vollzug und die Wirkung der Foérderungen zu analysieren und daraus Empfehlungen fur

die Form der Weiterfiihrung sowie allfallige Modifikationen abzuleiten.

Die Evaluierung erfolgt durch externe Expertinnen. Die Beauftragung der Evaluierung erfolgt

durch das zustandige Bundesministerium.

Fir AplusB Scale-up ist ein Evaluierungskonzept zu erstellen, das den Zweck des Programms,
die Ziele und die angewandten Prozesse enthadlt sowie geeignete Indikatoren fir die

Uberprifung der genannten Punkte definiert.

Eine Endevaluierung soll nach Abschluss der Programmlaufzeit 2022/23 stattfinden.
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11 Rechtsgrundlagen

Das Programmdokument ,Grindung und frithe Entwicklung von FTI- und
wachstumsorientierten Unternehmen — AplusB Scale-up basiert auf den Richtlinien zur
Foérderung der wirtschaftlich-technischen Forschung und Technologieentwicklung (,Struktur-
FTI-Richtlinie®).,

,De-minimis-Beihilfen“ werden an Hand der VERORDNUNG (EU) Nr. 1407/2013 DER
KOMMISSION vom 18. Dezember 2013 Uber die Anwendung der Artikel 107 und 108 des

Vertrags uber die Arbeitsweise der Europaischen Union vergeben.

MITTEILUNG DER KOMMISSION - Unionsrahmen fiir staatliche Beihilfen zur Férderung von
Forschung, Entwicklung und Innovation (2014/C 198/01) vom 27.6.2014 fur spezifische Teile
der FTI-Forderung, wie fur forderbare Kosten oder fir die Abgrenzung von wirtschaftlicher zu

nichtwirtschaftlicher Tatigkeit von Forschungseinrichtungen.

Verordnung (EU) Nr. 651/2014 DER KOMMISSION vom 17. Juni 2014 zur Feststellung der
Vereinbarkeit bestimmter Gruppen von Beihilfen mit dem Binnenmarkt in Anwendung der
Artikel 107 und 108 des Vertrags Uber die Arbeitsweise der Europaischen Union (Allgemeine

Gruppenfreistellungsverordnung).?

Samtliche nationale und europarechtliche Vorschriften sind in der jeweils geltenden Fassung

anzuwenden.

2 ABI. L 187 vom 26.6.2014.
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